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12. ECONOMIA

SPECIALE FLOTTE
La Lombardia in testa alla classifica dei contratti, seguita da Lazio e Piemonte

Un mercato che vale

mille auto al giorno

CARLO SCAGNOLU

+e¢ Cambiano le regole, le soglie di
emissioni tollerate, il tipo di automole
diffuso sulle nostre strade, ma non la
sostanza: il mercato delle flotte conti-
nua a tirare I'andamento delle quattro:
ruote. i
Inumeri diffusi relativi all'annno 2022
parlano di mille vetture al giomo: & la'
media delle auto immatricolate dal no-
leggio secondo i dati di Aniasa. Gia, p&r-
che nello scorso anno il noleggio sia
lungo che a breve termine , ha immatri-

parte anche il privato inizia a capire la
comodita e i vantaggi economici
dell’auto a noleggio soprattutto nella for-
mual del lungo termine.

Perquant origuarda le aziende il merca-
to viaggia verso i Isuperamento della
soglia del 30% sul totale delle immatrico-
lazioni: livello mai toccato prima d'ora
nel nostro Paese. 1l tutto anche grazie
alla decisione del Governo di tornare a

Tira soprattutto la proposta del noleggio a lungo termine

inserire le autc a noleggio tra quelle che
possono beneficiare degli incentivi. La
crescitava addebitata esclusivamente al
noleggio a lungo termine, che ha chiuso
if 2022 con un significativo +19%
(302.116 auto), aconferma della conqui-
sta di nuove fasce di clientela, in partico-
lar modo tra i privati, Un mercato che
vede la Lombardia (31% dei contratti) al
primo posto seguita dal Lazio (13,9%) e
Piemonte (13,3%).
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Insomma le aziene di holeggic con le
loro flotte confermano il ruolo chiave
nella diffusione di automobili sopratiut-
to a basse emissioni: il 30% sono infatti
elettriche, contro un un 56% di ibride
plug-in.

E il futuro non potra che andare ancora
in quella direzione, perché aziende a

sse Consecution Group nasce
nel 2008, si rivolge principal-
mente al mercato delle aziende
metiendo a disposizione il pro-
prio solido know-how e offren-
do soluzioni finalizzate a una
gestione ottimale delle flotte
aziendali, Con un portafoglio
di oltre 5.000 clienti e piu di
25.000 vetture gestite ha quat-
tro sedi: Milano, Torino, Vero-
na e Bologna e unarete indiret-
ta di partner per il presidio
dell'intera penisola.

I servizi offerti vanno dal noleg-
gio a lungo termine, core busi-
ness del gruppo, alla fornitura
di noleggio a breve e medio
periodo, con attenzione anche
ai canali meno tradizienale co-

_Noleggio auto
e gestione delle
flotte aziendali

Consecution Group opera da oltre dieci anpinel =~
_ settore Automotive con particolare riferimento atl” = .
noleggio a lungo teriti e alla gestione delle flotte.

L'a npstra mission e fornire atte piccote medie

imprese soluzioni di mobilit
-e recepiscano le aspettative

2 integratori di soluzioni a

oondang

e driver.

consulenza e la disponibitita di-servizi sul
territorio e il nostro principalei®omito:
b owp W 1

IN PARCO OLTRE 25MILA VETTURE

Consecution Group dal 2008
offre soluzioni di mobilita
per tutte le esigenze

me quello tecnico, per poter
offrire soluzioni di mobilita a
360 gradi. Alle soluzioni di mo-
bilita si affianca inoltre la con-
sulenza per lindividuazione

. delle migliori scelte e/o lajge-
stione piu specifica di progetti

legati all’analisi dei cost e
all’ottimizzazione di flotte nu-
mericamente importanti.

Tra i servizi di Consecution
Group c’¢ infatti la gestione in
totale outsourcing di flotte au-
to o la proposta di adozione di
un software chiavi in mano di
nuova generazione per la ge-
stione autonoma dei veicoli, so-
luzioni che aiutano i cliend a
ridurre in modo strategico e in-
telligente tempi e costi.

consecutiongroup

Fin daile origini Consecut
Group ha avuto la vocazic
ad investire in tecnologia e
novazione, che, applic
all'operativita del personale
terno e messa a disposizic
dei clienti, aumenta la veloc
di esecuzione e il margine
errore.

Essere la scelta strategica pe
gestione della flotta auto azi
dale & la missione di Conse
tion Group. Aiutareiclientit
la verifica costante e intellig
te dei costi di flotta per il pre
dio delle spese, dellaloro prc
zione e per la definizione
budget di spesa, il suoc com
to.
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