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Il Leader in Italia, Consecu-
tion Group si occupa da quin-
dici anni di noleggio auto e ge-
stione delle flotte aziendali,
«Siamo una societ di quasi 70

‘SPECIALI

Un settore in continua espansione

Noleggiare Pauto conviene
Alle aziende e ai privati

llenia Goglio (Consecution Group): «Minori costi iniziali, nessuna svalutazione
del mezzo, manutenzione garantita: rispetto all’acquisto e piu vantaggioso»

dipendenti con una rete indi-
retta estesa su tutto il territorio
nazionale» spiega a Libero Va-

nia Henia Goglio, Corporate
Marketing Lea-

der del gruppo. FISIEHAEN
«Con circa 4mila

ordini, nell’ambi-

to del noleggio a

lungo termine
siamo il primo
broker sul territo-
rio italiano».

Quali sono i
rami principali
della vosira atti-
vita?

«Da quindici
anni ci occupia-
mo di tre grandi settori: il no-
leggio auto a lungo termine in
qualith di intermediari, che & il
nostro core business, il fleet
management e il noleggio a
breve, Quest'ultimo rappresen-
ta una novitd degli ultimi due
anni; & un servizio che riservia-
mo alla nostra clientela di lun-
go termine»,

Su cosa vi state concen-
trando in questo periodo?

«Per quanto riguarda il fleet
management, ci stiamo orien-
tando anche alla platea estera.
Siccome i clienti tipo di questo
setiore sono societh di grandi
dimensioni con sedi o filiali
all'estero, abbiamo esteso la
gestione della flotta anche in
altri Paesi. Stiamo poi lavoran-
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do molto al tema della sosteni- -

bilita. Innanzitutto, stiamo in-
troducendo auto eletiriche nel-
la flotta aziendale. In secondo
luoge, gia da un paio d'anni
abbiamo realizzato delle im-
portanti partnership con sog-
getti che si occupano di infra-
strutture sul territorio. Perché
it tera della disponibilita di in-
frastrutture & uno dei vincoli al-
lo sviluppo dell'elettrico. Per
questo, grazie agli accordi che
abbiamo siglato, possiamo
proporre veicoli elettrici abbi-
nati a tutta la stumentazione
necessaria, come le torrette di
ricarica all'interno delle azien-
de. Questo ci consente di ave-
re un'offerta a 360 gradi».
Prevedete di incrementa-

Noleggio auto
e gestione delle

flotte aziendali

Consecution Group opera da oltre dieci anni nel
settore Automotive con particolare riferimento al
noleggio a lungo termina e alla gestione delle flotte.
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re il parco auto nell'ottica di
sviluppare il noleggio a bre-
ve termine?

«Non é nella nostra strategia
diventare un provider di breve
termine. Il nostro obiettivo &
rafforzare la nostra presenza
sul mercato atiraverso V'inter-
mediazione del lungo termine
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Qui a sinistra, llenia Goglio,
Comporate Marketing Leader
del gruppo Consecution Group,
che da quindici anni

si occupa di noleggio auto

e gestione delle flotte aziendali:
con circa 4mila ordini,

sono il primo broker in ltalia
nell'ambite del noleggio

a lungo termine

e per questo abbiamo bisogno
di ampliare la nostra rete indi-
retta che gia oggi conta un’ot-
tantina di braccia operative.
Ovvero agent singoli o struttu-
re che gia svolgevano, prima
di diventare nostri partner, Fat-
tivita di servizio di noleggio a
lungo termine. In particolare,
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da qualche tempo ci siamo ri-
volt a tutto il mondo dei con-
cessionari, un settore che ha
dovuto atitrezzarsi per propor-
re all'interno della propria of-
ferta anche il noleggio: la do-
manda infatti & cresciuta e que-
sti soggetti non erano ancora
preparati».

11 mercato del noleggio &
in espansione?

«Assolutamente s1. 1l noleg-
gio, sopratiutto quello a lungo
termine, sta diventando un'al-
ternativa rilevante all'acqui-
sto. Ovviamente, questo non
vale per tutte le zone del no-
stro Paese. Ma si pud dire che
gia oggi il noleggio a lungo ter-
mine & una soluzione di mobi-
lita che viene presa effettiva-

NLT

mente in considerazione.
Gran parte di questo mercato
viene trainato da quello che
per ora non e il nostro focus
ma che tendenzialmente do-
vra diventarlo, ovvero il merca-
to del private. I noleggio a lun-
g0 termine & sempre stato un
servizio da aziende. Ma, negli
ultimi tempi, la domanda
espressa dai privati & in forte
crescita. Si tratta
di un mercato
potenzialmente
molto ampio a
cui ci dedichere-
mo nei prossimi
3-5 anni».

Quali sono i
motivi  della
crescita del set-
tore?

«Innanzitutto,
i costi di accesso
sono piu bassi.
Ma in realta il
motivo principale credo sia il
fatto che un’auto dopo che vie-
ne acquistata si svaluta molto
rapidamente. Inoltre, il noleg-
gio offre la possibilita di avere
una macchina sempre in otti-
me condizioni, Infine, ¢’¢ an-
che un aspetto culturale, ovve-
ro che la modemita ha portato
a vivere I'auto come un servi-
zio e non come un bene da
possedere, Non a caso nelle
grandi citta negli ultimi anni si
& assistito alla grande diffusio-
ne dello sharing. Molte perso-
ne che vivono nei grandi cen-
tri non hanno I'auto. In queste
realta, noleggio e serviz alier-
nativi di mobilita stanno pren-
dendo sempre pil1 piede».
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